	[image: image1.jpg]
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ФАКУЛТЕТ ПОСЛОВНЕ ЕКОНОМИЈЕ У БИЈЕЉИНИ


ИЗВЈЕШТАЈ

КОМИСИЈЕ О ПРИЈАВЉЕНИМ КАНДИДАТИМА ЗА ИЗБОР У ЗВАЊЕ
Бијељина, 2013. године

И З В Ј Е Ш Т А Ј

КОМИСИЈЕ О ПРИЈАВЉЕНИМ КАНДИДАТИМА ЗА ИЗБОР У ЗВАЊЕ
I ПОДАЦИ О КОНКУРСУ

Конкурс објављен: У Гласу Српске 28. новембар 2012.

Ужа научна/умјетничка област: Менаџмент
Назив факултета: Универзитет у Источном Сарајеву, Факултет пословне економије,  Бијељина

Број кандидата који се бирају: 1
Број пријављених кандидата: 1
II ПОДАЦИ О КАНДИДАТИМА 
1. Основни биографски подаци

Име, средње име и презиме: Пајо (Душан) Панић
Датум и мјесто рођења: 17.11.1947. у Сувом Пољу, БиХ 

Установе у којима је био запослен: Рудник лигнита Липница, Рударске услуге у Липници, Површински коп ПК «Дубраве» у Дубравама, Бијељинска конфекција «Курјак» у Бијељини, Виша школа за спољну трговину у Бијељини, Пољопривредно добро ПД «Семберија», Трговинско  предузеће «Прогрес» Бијељина, «Бобар» компанија у Бијељини и Факултет пословне економије .
Звања/радна мјеста: Референт за обрачун личних доходака, Главни књиговођа, Руководилац економско-финансијских послова, Руководилац аналитичко-планске службе, Директор бијељинске конфекције, Директор више школе за спољну трговину, Директор Пољопривредног добра ПД «Семберија» и ТП «Прогрес» и Универзитетски професор.

Научна/умјетничка област: Економске науке

Чланство у научним и стручним организацијама или удружењима:

 Удружење за управљање пројектима БиХ

2. Биографија, дипломе и звања
Основне студије: 

Назив институције: Економски факултет у Осијеку
Мјесто и година завршетка: Осијек, 1982.
Постдипломске студије:

Назив институције: Економски факултет у Осијеку
Мјесто и година завршетка: Осијек, 1990.

Назив магистарског рада: Оцјена инвестиционог програма са  маркетинг аспекта у РО  ПК „Дубраве“  
Ужа научна/умјетничка област: Економија – Менаџммент 

Докторат:

Назив институције: Универзитет у Приштини, Економски факултет у  Приштини
Мјесто и година завршетка: Приштина, 2000.

Назив дисертације: Модели и методе оцене инвестиционих програма у условима неизвесности и ризика са имплементацијом на текстилну индустрију у Републици Српској 
Ужа научна/умјетничка област: Економија – менаџмент.
Претходни избори у наставна и научна звања (институција, звање и период): Економски факултет у Брчком, Универзитет у Српском Сарајеву, Доцент, 2002-2007 на предмету „Управљање инвестицијама и пројектима“, Факултет спољне трговине Бијељина, Универзитет у Источном Сарајеву, Доцент, 2006-2011. на предмету „Спољнотрговинско пословање“, Ванредни професор, 2007-2013. за наставни предмет „Управљање инвестицијама и пројектима“.
3. Научна/умјетничка дјелатност кандидата
1. Радови прије посљедњег избора/реизбора

а )  Уџбеници и монографије 

1. Др Рајко Радовић, Др Пајо Панић, Мр Витомир Старчевић, БЕРЗАНСКО ПОСЛОВАЊЕ, Српско удружење менаџера Републике Српске, Бијељина, 2000.
2. Др Пајо Панић, Савремени приступ оцени инвестиционих пројеката, „ССЦ“ Бања Лука, 2005.
3. Др Пајо Панић, ИНВЕСТИЦИЈЕ, ОЦЕНА И УПРАВЉАЊЕ ПРОЈЕКТИМА, Факултет спољне трговине, Бијељина, 2006.
4. Др Пајо Панић, СПОЉНОТРГОВИНСКО ПОСЛОВАЊЕ У УСЛОВИМА ГЛОБАЛНЕ СВЈЕТСКЕ ЕКОНОМИЈЕ, Факултет спољне трговине у Бијељини, Бијељина, 2006.
5. Др Пајо Панић, Др Радоја Радић, Мр Јована Глигић, ПРОЈЕКТНИ МЕНАЏМЕНТ, УПРАВЉАЊЕ ПРОЈЕКТИМА И ПРОЦЕСИМА, Факултет пословне економије, Бања Лука, 2007. 
6. Др ПајоПанић, Мр Јована Глигић, КОМЕРЦИЈАЛНО ПОСЛОВАЊЕ, Факултет пословне економије, Бања Лука, 2008.
б)  Чланци и реферати  
1. Пајо Панић, Утврђивање потребног броја радника и искориштеност складишног простора, Организација и развој пословања, Завод за економске експертизе, Београд, 7/1987.

2. Пајо Панић, Утрвђивање оптималних залиха и вријеме наручивања, Организација и развој пословања, Завод за економске експертизе, Београд, 871987.
3. Пајо Панић, Анализа и ефикасност инвестиционих улагања, Планирање и анализа пословања, Завод за економске експертизе, Београд, 12/1988.

4. Др Лазар Драгичевић, Мр Пајо Панић, дипл.ецц. Јоргованка Табаковић, Савремене информационе технологије битан фактор продуктивности, Зборник апстраката, Научни скуп, Универзитет у Приштини, 1997.
5. Мр Пајо Панић, Провера неких модела на примјеру текстилне индустрије у Републици Српској, Зборник радова, научни скуп, Инвестиционо одлучивање у условима транзиције, Економски факултет Приштина, 1999.
6. Др Пајо Панић, Понуда и поруџбина извозног посла, Зборник радова, Универзитет у Српском Сарајеву, Економски факултет у Брчком, 2001.

7. Др Пајо Панић, Проблеми провођења транзиције у свјетлу приватизације, Зборник радова, Универзитет у Источном Сарајеву, Економски факултет у Брчком, 2/2004.

2. Радови послије посљедњег избора/реизбора (релевантно за избор)
а ) Објављене књиге - уџбеници (релевантно за избор)
1. Др Пајо Панић, Биљана Радојчић, дипл. инг. орг. наука - мастер, ПРОЈЕКТНИ МЕНАЏМЕНТ УПРАВЉАЊЕ ПРОЈЕКТИМА И ПРОЦЕСИМА СА ОЦЕНОМ ЕФИКАСНОСТИ ИНВЕСТИЦИОНИХ УЛАГАЊА, Факултет пословне економије Бијељина, 2010.
Краћи приказ:

Књига је у првом реду намијењена студентима економских и других факултета који изучавају предмет Пројектни менаџмент - управљање пројектима и оцјена ефикасности инвестиционих улагања.  Такође, књига може послужити и менаџерима да се упознају са поступцима и процедурама управљања пројектима. Надаље, књига је погодна и за изучавање ове грађе приликом стицања знања из области пројект менаџер (овлашћени пројектант, пројект менаџер). Књига се састоји из два дијела, први дио садржи 15, а други 12 поглавља и то : Увод у контекст пројектног менаџмента, Теоријске осннове Пројектног менаџмента: интеграција, обима, времена, трошкова, квалитета, људских ресурса, комуникација, ризика, набавке, управљање пројектним циклусом и фазе оперативног рада. Други дио обрађује: Појам и врсте техничке документације, Дефинисање пројектног и инвестиционог менаџмента, Садржај инвестиционог пројекта, Анализа финансијских извјештаја за оцјеном финансијског положаја предузећа, Методе и њихове примјене при оцјени и управљању инвестиционим пројектима, Методе унапређења оцјене инвестиционих пројеката, Модели и методе оцјене инвестиционих улагања, Рачуноводствени стандарди за оцјену инвестиционих пројеката и Тржишни приступ креирању вриједности предузећа.  Страна 615, илустр.; 23 цм.
2. Др Пајо Панић,  Мр Весна Петровић,   ЦАРИНСКИ   СИСТЕМ    И  ЦАРИНСКИ ПОСТУПАК, Факултет пословне економије Бијељина, 2012.
Краћи приказ:

Књига је првенствено намијењена студентима економских и других факултета који изучавају предмет Царински систем БиХ.  Такође, књига може послужити и менаџерима у царинском  сектору да се упознају са поступцима и законским процедурама за спровођење царинског поступка . Надаље, књига је погодна и за изучавање ове грађе приликом стицања професионалних знања у царинском поступку и примјене важећих законских процедура. Књига садржи 8 поглавља и то : Царински систем БиХ,  Основни елементи царинског система БиХ, Акцизе, Порески обвезник и регистрација, Настанак обавезе обрачунавања и плаћања акцизе, Порез на додату вриједност (ПДВ), Основна обиљежја и елементи пореза на додату вриједност, Методе обрачуна ПДВ-а, Примјена INCOTERMS-a 2010. у поступку увоза и извоза робе, Порези Европске уније, Хармонизација акциза у ЕУ, Доприноси - појам и ефекти доприноса, Проблеми уплате доприноса, Прелазак на модел бруто плата  у Републици Српској, Настанак и функционисање ЕУ, Царинска унија, Теорија монетарне интеграције, Царинска документа за спровођење царинског поступка, Исправе у царинском поступку, ТIR i ATA карнет, земље у којима се примјењујњ АТА систем. Страна 295,  илустр.;23 цм
б) Објављени чланци (релевантно за избор)
1. Др  Пајо Панић, Економско-финансијска оцјена успјешности инвестирања у изградњу козметичког салона,  Нови Економист бр. 1, Факултет спољне трговине, Бијељина, 2007.

Краћи приказ:
У раду се разматрају ефекти инвестиционих улагања посматрано са макроекономског аспекта. За израду инвестиционог пројеката потребно је извршити одређени број истраживања и анализа, чији ће резултати бити подлога за израду инвестиционог програма. У најзначајније анализе убрајају се сепаратне анализе и то: анализа тржишта, анализа технологије, анализа локације, анализа екологије и финансијска анализа инвестиционог пројекта. Један од најзначајнијих аспеката је одређивање положаја инвеститора, односно да ли је инвеститор подобан да буде инвеститор и које су посљедице његове одлуке у вези са инвестирањем. Објашњене су све релевантне категорије које се односе на капиталне издатке, цијену капитала, те на приносе који се могу остварити, као и пројектовање тока готовине, временско трајање пројекта и алтернативе финансирања инвестиционог пројекта. Сви елементи економске оправданости су изузетно позитивни са посебним нагласком на раздобље брзог повратка уложених средстава и могућности даљег проширења услуга.
2. Др Пајо Панић, Тржишни приступ креирању вриједности предузећа, Универзитет у Источном Сарајеву, Економски факултет у Брчком, Зборник радова бр. 5/2009.
Краћи приказ:
У раду се разматра стратегија вредновања предузећа помоћу модела нето вриједности. Представљени модел изражава економску вриједност стратегије или неког улагања на основу процјењеног готовинског тока који је дисконтован са цијеном капитала. Методологија за израчунавање ове вриједности садржи двије значајне напомене. Прва се тиче величине резидуалне вриједности, која директно зависи од претпоставки које  су учињене за период предвиђања, а друга да не постоји јединствена формула за израчунавање резидуалне вриједности, па се различите методе могу примјењивати у различитим околностима. Овај рад доприноси у области управљања пословним финансијама, што је сложен и атрактиван задатак, јер је увећање финансијског капитала по максималној стопи рентабилности централни мотив предузетништва.
3. Др Пајо Панић, Мр Весна Петровић, Спољнотрговинска политика ЕУ и односи са САД и Јапаном у оквиру триаде, Нови економист двоброј5-6/2009, Факултет пословне економије Бијељина, 2009.
Краћи приказ:
У раду се разматра концепт европских интеграција као предмет дискусије међу европским интелекуалцима 20-их година прошлог вијека. Европска унија је преузела значајне кораке у правцу либерализације трговине, али је донекле ограничила погодности само на изабране земље. САД, Јапан и Европска унија чине „Тријаду“ (трокут) глобалне економске супер силе. Америчке ТНК послују у ЕУ и користе могућности тржишта ЕУ да буду тамо лоциране, да производе и продају своје производе на тржишту ЕУ, умјесто да извозе, што може да угрози друге америчке извозне фирме. Други главни трговински партнер ЕУ, о којем се мора водити рачуна у буућности , јесте Јапан. Да би задржали свој положај унутар Триаде, ЕУ ће у будућности морати његовати трговинске односе са главним трговинскин партнерима (САД и Јапан) и тежити ка избјегавању сукоба и неслагања са њима.

4.
Др Пајо Панић, Биљана Радојчић, дипл.инг.орг.наука-мастер, Појам и узроци друштвене кризе – неки аспекти Републике Српске и Босне и Херцеговине, Пословни консултант, Едукативно консултантска кућа „FIN-consult“ Тузла, бр.1/2010. 
Краћи приказ:
У раду се разматра утицај друштвене кризе и сиромаштва у Републици Српској и БиХ више би се могло сликовито назначити као ситуација у којој се не „не може ни живјети ни умријети“. Криза није нешто што се појавило јуче – она има свој историјат, своје заплете и расплете. Транзиција у нашем друштву највише је погодила сиромашне, а и створила бројне нове категорије материјално угрожених. Најугроженије категорије сиромашних су млада генерација, расељена лица, класични социјални случајеви, борачке категорије, инвалиди и пензионери са ниским пензијама и сељаштво у руралним подручјима. Република Српска је, као и остале земље у регији, озбиљно погођена глобалним економским падом и наставком напетости на међународним финансијским тржишта. Један од начина за излазак из кризе јесте креирање услова за значајније привлачење страних директних инвестиција.   

5.
Др Пајо Панић, Ефекти мултинационалних компанија, Нови економист бр. 4/2010. Факултет пословне економије, Бијељина, 2010.

Краћи приказ:
У раду се, у најкраћем,  разматрају узроци и посљедице велике економске кризе, као и  њен утицај на националну економију, односно појединачне организације. Мултинационализација привредне активности је, поред финансијске глобализације, најзначајнија компонента развоја глобалне свјетске економије на смјени миленијума. Мултинационалне компаније су створиле сопствене галаксије, алијансе и привремена партнерства, који су умрежени имовинским и неимовинским односима, интрафирмском размјеном и посједовањем свих мобилних, мултифункционалних и флексибилних фактора производње у комплексу. Највећа брига корпорација треба да буде заинтересована за сваког купца, прије него за своје акционаре. На крају, компанија која је заинтересована за своје купце јесте она, за коју су заинтересовани и инвеститори. Међународни монополи представљају савез крупних националних предузећа, која се удружују ради монополисања производње и продаје одређене  робе, експлоатације сировина, енергије и увећања капитала на свјетском нивоу. Овладавање робном производњом, размјеном, транспортом, банкарством и осигурањем и улагањем енормног научно-технолошког потенцијала у нова достигнућа у области робне производње, повећава из дана  у дан позиције моћи ових компанија до неслућених размјера.
6. Др Пајо Панић, Младен Панић, дипл.ецц. Појам и сврха јавно-приватног партнерства, Нови економист, бр.9/2011. Факултет пословне економије Бијељина, 2011.
Краћи приказ:

У раду се, у најкраћем, разматрају узроци и предности јавно-приватног партнерсттва за Републику Српску. Концепт јавно приватног партнерства намеће много изазова и захтјева веома битне улоге за јавни и приватни сектор. Велика потреба за ресурсима у сврхе финансирања развојних пројеката и пружање јавних услуга  намећу примјену концепта јавно приватног партнерства. Међутим, на нашем простору недовољно знање и неадекватно разумијевање концепта би могло довести до развоја и имплементације пројеката подстакнутих погрешним мотивима, те нанијевти више штете, него користи. Сем тога, јавни сектор има много одговорности. Успјех у многоме зависи од институционалних капацитета. Принципи партнерства приватног и јавног сектора обезбјеђују јединствени оквир за привлачење ресурса приватног сектора ради развоја јавне инфраструктуре, омогућујући структуисану расподјелу ризика између влада и  инвеститора. Постоје три главна услова који иду у прилог стварања партнерства: криза, појављивање и укључивање „покретача“ и некога ко служи као катализатор. Јавно приватно партнерство се у многим земљама показало као веома користан и флексибилан начин ангажовања капитала, знања, вјештина и других локалних потенцијала. Оно се може остварити институционално-оснивањем заједничког предузећа или уговором- регулисањем улагања у заједнички пословни подухват. Велика потреба за финансијским ресурсима и њихов недостатак стварају снажан притисак за примјену концепта јавно приватног партнерства. 
7. Др Пајо Панић, Младен Панић, дипл.ецц. Основни мотиви за предузимање страних директних инвестиција, Нови економист бр. 11/2012. Факултет пословне економије, Бијељина, 2012.
Краћи приказ:

Стране инвестиције представљају средство за привлачење приватних инвестиција у циљу одрживог развоја, а на овај начин оне промовишу основне економске циљеве: стабилност, развој и размјену знања (кnow-how). Полазиште и базни мотив свих субјеката који представљају СДИ јесте  максимизирање профита на дуги рок. Иако се понегдје појављују мишљења да СДИ могу донијети више штете него користи, преовлађују ставови, како у стручним, тако и у релевантним политичким круговима – да су СДИ спасоносна и једина развојна шанса земље са економијама у транзицији и групе неразвијених земаља. Постоји неколико различитих модалитета како инветитор може да уђе на страно тржиште. Основни модалитети инвестирања у иностранство су: green-field инвестиције, куповине (aquisition) или спајање са већ постојећим компанијама (merger) и заједничка улагања. Који ће се модел користити зависи од  неколико фактора од којих су најважнији: мотив инвестирања, финансијска снага инвестирања и услови на тржишту (конкуренција, отвореност тржишта итд.) за које се планира инвестирање. Пословна клима у РС и ФБиХ се побољшава, али не довољно брзо да би стимулисала бржи развој корпоративног сектора, као и сектора малих и средњих предузећа. Основна ограничења када су у питању институције и регулатива, леже  у неспровођењу прописа и у неадекватном функционисању институција. Да би се побољшала пословна клима  у овом сегменту, потребно је обезбједити спровођење закона, отклонити институционалне препреке за јачање конкуренције како би се смањио негативни утицај дискриминације која је представљена као фактор који негативно утиче на пословну климу.  
8. Др Мирела Митрашевић, Др Пајо Панић, Управљање ризиком инвестиционог портфолија осигуравајућих компанија, Економски факултет Београд, Удружење актуара Србије, Надзор и контрола пословања осигуравајућих компанија, Београд, 2011.
Краћи приказ:
У раду су приказане карактеристике инвестиционог процеса осигуравајућих компанија и промјене у инвестиционој политици које су изазвала текућа кретања на финансијском тржишту, а првенствено претходна финансијска криза. Кључни проблем управљања  ризиком осигуравајућих компанија је усмјерен на детерминисање оптималне стратегије. Циљ инвестирања средстава осигуравајућих компанија је, прије свега, очување вриједности и заштита од инфлације, а такође, мора се водити рачуна о ликвидности финансијских инструмената. Свака инвестиција осигуравајућих компанија треба да обезбједи висок степен заштите од ризика и постизања што већег приноса на пласирана средства. Стварни састав портфолија актива у било ком тренутку треба да буде производ структуралног процеса инвестирања, кога карактеришу сљедећи кораци: формулисање и развој стратешке и тактичке инвестиционе политике, испитивање економских, политичких и друштвених услова, имплементација инвестиционе политике, контрола, мјерење и анализа остварених инвестиципоних резултата и ризика који су преузети.
Сваки портфолио који лежи на ефикасној граници има већу стопу приноса уз једнак ниво ризика или нижи ризик уз једнаку стопу приноса од портфолија испод ефикасне  границе. Како би опстали у висококонкурентном окружењу, осигуравајуће компаније морају развити ефикасан систем управљања ризиком, који треба да обезбједи идентификацију и мјерење постојећих и будућих, односно потенцијалних ризика. Тржишни ризик произилази из могућности промјене у нивоу цијена финансијских инструмената. Изложеност тржишном ризику се мјери утицајем који могу имати промјене финансијских промјена, као што су цијена акција, каматне стопе или девизних курсева. Кредитни ризик је ризик финансијских губитака усљед промјена у кредитном квалитету издавалаца хартије од вриједности (у инвестиционом портфолију фирме), дужника и посредника. Осигуравајућа компанија треба да предузме све кораке како би смањила изложеност кредитном ризику диверсификацијом портфолија кредита. Ризик ликвидности представља изложеност губитку усљед могућности да ће недовољно ликвидне активе бити расположиве за исплату одштетних захтјева осигураника када доспјевају за наплату. Интернационализација финасијског тржишта проузроковала је да осигуравачи улажу све више у иностране хартије од вриједности, да би контролисали ризик иностраних обавеза или просто повећали портфолио диверсификацијом и обезбједили атрактивне приносе. Осигуравајуће компаније требају да узму у обриз карактеристике ризика које прихваћају по свим врстама пословања. Менаџмент осигуравајуће компаније је често доведен у искушење да повећа ризичност инвестиционог портфолиа да би повећао очекиване стопе приноса.  
 9. Др Пајо Панић, Кластери као алтернатива за побољшање националне привреде, Нови економист бр.12/2012. Факултет пословне економије, Бијељина, 2012.
   Краћи приказ: 
У раду се, у најкраћем, разматрају ефекти страних директних инвестиција у развој и повезивање у кластере. Транзиционе земље привлачењем директних инвестиција и развојем кластера покушавају да се модернизују, оснаже и врате на свјетско тржиште. Међутим, то је дуготрајан процес и мора се водити рачуна да стране директне инвестиције не произведу контра ефекте и да се отварањем страних компанија не створи економија у којој слабе и до јуче заштићене фирме не би имале никакву шансу. Због тога је и неопходно повезивање домаћих фирми у кластере, односно групације произвођача из одређених грана или подсектора, како би на тај начин ојачали конкурентност националне привреде и њених грана. Најважнији макроекономски фактори који утичу на дугорочни привредни раст су: уравнотежен буџет, умјерени порези, висока стопа домаће штедње, стабилан финансијски систем и реални девизни курс. У тексту који слиједи наводе се кључни међу њима и то са превасходним циљем да се истакну њихова сложеност и међусобна повезаност  и нагласи потреба да се што прије код нас припреме услови да би ти фактори могли дјеловати несметано. Економски услови су: конкуренција која се темељи на тржишним принципима побољшава привредне услове земље, што има више конкуренције у домаћем простору, више ће предузећа бити конкурентна на иностраном тржишту и међународне инвестиције увећавају ефикасност алокације привредних ресурса. Конкурентност извоза је повезана са развојном оријентацијом земље. Држава треба да обезбједи макроекономске и социјалне услове који ће бити транспарентни и на тај начин смањити спољне ризике за предузећа.
Ефикасност привреде огледа се у кључној претпоставци успјешног менаџмента, а то је способност да се прилагођава спољним околностима и на тај начин увећа конкурентност извозника. Расположива финансијска средства олакшавају активност која доприноси стварању нове вриједности и развијени финансијски сектор подржава међународну конкуренцију. За сваки кооперативни пројекат је, пре спровођења, темељна припрема и планирање. При томе, треба поступати у неколико корака и то: први корак је анализа снага/слобости и шанси/претњи (swot), потом следи формулисање конкретних циљева кластера и у сљедећем кораку се одређују и позивају на сарадњу потенцијални  партнери неопходни за остварење циља. Због тога је и неопходно повезивање домаћих фирми у кластере, односно групације произвођача из одређених грана или подсектора како  би на тај начин ојачали конкурентност националне привреде и њених грана.
4. Образовна дјелатност кандидата
1. Образовна дјелатност прије посљедњег избора/реизборa
Од 1993-2000. године предавао је на Вишој школи за спољну трговину у Бијељини као професор више школе на предметима Кадровски менаџмент и Спољнотрговинско пословање.
На Економском факултету у Брчком је био ангажован као спољни сарадник, од  2002-2006. године и изводио је наставу и обављао испите на  предмету Управљање инвестицијама и пројектима. 
2. Образовна дјелатност послије посљедњег избора/реизбора

Од августа 2005. године био је запослен на Факултету спољне трговине у Бијељини и изводио  наставу и одржавао испите из уже научне области Менаџмент на предметима: Управљање инвестицијама и пројектима и Спољнотрговинско пословање. 

На Економском факултету у Брчком, Пајо Панић изводи наставу и обавља испите на предмету Пројектни менаџмент.

На Факултету пословне економије у Бијељини изводи наставу и обавља испите на мастер студију на предметима Евалуација инвестиционих пројеката. 
На Факултету пословне економије у Бијељини изводи наставу и обавља испите на  предмету Управљање инвестицијма и пројектима, Спољнотрговинско пословање и Царински систем и царински поступак.

Пајо Панић је ментор на изради четири магистарске дисертације (менторство на једној магистарскoj дисертацији је, до сада, успјешно окончано, Марковић Наташа, „Јавно приватно партнерство у функцији финасирања инфраструктуре и услуга у Босни и Херцеговини“ ).

5. Стручна дјелатност кандидата
1. Стручна дјелатност прије посљедњег избора/реизбора

На Вишој школи за спољну трговину  у Бијељини, у једном мандату, био је директор.
III ЗАКЉУЧНО МИШЉЕЊЕ 
На основу „Правилника о поступку избора и условима избора академског особља на Универзитету  Источно Сарајево“, усвојеног на сједници Сената Универзитета од 20.06.2010. године, а по члану 32. истог Правилника, избор у звање се врши за ужу научну област, с тим да су чланом 34. Правилника прописани ближи услови за избор наставника.
За избор наставника у звање редовног професора за ужу научну област Менџмент пријавио се сљедећи кандидат:


1. Др Пајо Панић, ванредни професор
Сагледавајући испуњеност тражених услова за обављање дјелатности у области високог образовања, сматрамо да кандидат Др Пајо Панић у потпуности испуњава постављене услове.

Имајући у виду научну, наставну и стручну оријентацију кандидата Др Паје Панића, Комисија за писање извјештаја предлаже Научно-наставном вијећу Факултета пословне економије у Бијељини и Сенату Универзитета у Источном Сарајеву, да Др Пају Панића изабере у звање РЕДОВНОГ ПРОФЕСОРА за ужу научну област Менаџмент.





 Чланови Комисије:

                                









   1._______________________________________
      Др Душан Бобера, редовни професор, Универзитет  у  Суботици, Економски факултет  у Суботици, научна област Менаџмент, предсједник комисије
2._________________________________________
Проф. др Стеван Р. Стевић, редовни професор, Универзитет у Источном Сарајеву, Економски факултет Брчко, ужа научна област Економетрија, члан

3._________________________________________
Проф. др Петар Јовановић, редовни професор, професор у пензији, Факултет организационих наука Београд, ужа научна област Менаџмент
